
Sello discográfico digital 

que implementa

planes de entrenamiento 

físico, ofrece 

posicionamiento digital y 

producción musical



- Servicios integrales

- B2B

- Do It Together (DIT)

¿Qué será?
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El comportamiento de la industria musical enfocada en la producción

musical a nivel mundial. Por lo que refleja a latinoamérica como la

región de mayor potencial. Fuente: Federación Internacional de la

Industria Fonográfica 2015, 2016, 2017.

REGIÓN 2015 2016 2017

Latinoamérica 11.8% 17.7% 12%

Norteamérica 1.4% 12.8% 7.9%

Asia 5.7% 5.4% 5.1%

Europa 2.3% 4.3% 4%

1. Producción musical a nivel mundial



2. Core business

ROCK

POP

HIP HOP

ELECTRÓNICA



3. Propuesta de valor

+ Resistencia

+ Energía

+ Calidad

interpretativa

+ Control físico-

emocional
“Después de comprobar a través de 

pulsómetros el esfuerzo cardíaco de 62 

instrumentistas clásicos, se concluyó que la 

interpretación de un músico profesional es 

equiparable a la de un deportista de alto 

rendimiento”.

Fuente: Iñesta, 2006



- Hombres y mujeres con capacidades musicales intermedio-avanzadas (14 - 28 años).

- Esfuerzos creativos de los géneros rock, pop, R&B y electrónica.

- Experiencia en la escena musical.

- Disposición de mantener un estado de salud óptimo y rendimiento físico.

- Deben contar con ingresos iguales o superiores al salario mínimo correspondiente en

cada país. Se implementará una relación de ingresos con recursos de terceros

(familiares, amigos, bancos).

4. Mercado Objetivo



5. Componente Internacional

Mé xi  co

Se encuentra ubicado 

en el primer lugar en 

América Latina en 

manejo de sitios de 

reproducción y 

producción digital 

musical

Fuente: Federación 

Internacional de la 

Industria 

Fonográfica, 2017.

Las importaciones de 

servicios representan 

cerca del 7% del PIB 

para el conjunto de 

los miembros de la 

agrupación.

Fuente: CEPAL, 2016.



5. Componente Internacional (Cuadro de decisión)

Fuente: Country Meters; Datosmacro.com; Inflation.edu; Banco Mundial; Ministerio de 

Industria y Comercio de Colombia; 2018.



5. Componente Internacional

Fuente: Alianza del Pacífico, 2018



INTERNACIONALIZACIÓN 

DEL SERVICIO

El país exportador de servicios 

(Colombia) realiza una inversión 

mediante el establecimiento de una 

presencia comercial en el territorio del 

país importador (Mexico).

Según el párrafo 2 del acuerdo general 

sobre el comercio de servicios existen 4 

modalidades de exportación de 

servicios.

1. Modo 1: Suministro transfronterizo

2. Modo 2: Consumo en el extranjero

3. Modo 3: Presencia comercial en el 

extranjero

4. Modo 4: Presencia de personas físicas en el 

extranjero

5. Componente Internacional

Fuente: Procolombia, 2015.



MODO 3

PRESENCIA 

COMERCIAL

México Colombia

Consumidor 

en México

SUMINISTRO 

DE 

SERVICIOS
Presencia 

comercial

Establece una 

presencia comercial 

en México

Contratado 

directamente por una 

empresa extranjera 

establecida

Trabajador enviado por 

UPPERSOUND MUSIC

Persona 

juridica 

Persona 

fisica

Fuente: Procolombia, 2015.

5. Componente 

Internacional



6. Potencial Financiero

El potencial financiero fue desarrollado desde un escenario

realista y/o neutro. Las siguientes tablas ilustran los datos

clave para la compañía:

6.1. Fuente de ingresos

6.2. Proyección de ventas

6.3. VPN y TIR



MEMBRESÍA COMPLETA Álbum (9 canciones) EP (4 canciones) Single

Producción musical COP $4’200.000 COP $1’800.000 COP $600.000

Marketing y publicidad

online - offline

COP $1’800.000 COP $1’500.000 COP $1’200.000

Entrenamiento de

actividad física (por músico y

por sesión que incluye los 3 deportes)

COP $1’000.000 COP $1’000.000 COP $1’000.000

TOTAL DEL SERVICIO INTEGRAL COP $7’000.000 COP $3’130.000 COP $1’680.000

6.1. Fuente de ingresos



PAGO POR USO (PPU) Álbum (9 canciones) EP (4 

canciones)

Single

Producción musical COP $4’200.000 COP $1’800.000 COP $600.000

Marketing y publicidad

online - offline

COP $1’800.000 COP $1’500.000 COP 

$1’200.000

Entrenamiento de

actividad física (por músico y

por sesión que incluye los 3 

deportes)

COP $1’000.000 COP $1’000.000 COP 

$1’000.000

6.1. Fuente de ingresos



6.2. Proyección de ventas



6.3. VPN y TIR



GRACIAS!
+57 3103415060

uppersoundmusic@gmail.com


